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VENTAS

Potenciar las ventas y margenes con altos
niveles de servicio al cliente.

—_— GESTION I]E COMPRAS
Mayor relacion con el proveedor, con proce-
sos colaborativos de inventarios y entrega.

ADMIN. Y FINANZAS

Reducir los tiempos de cierres contables para
posibilitar una mejor gestion de la organizacion.

GESTION DE CADENA DE
ABASTECIMIENTO

Mejora en la planificacion y progra-
macion de la produccion.

www.linktech.com.mx




